IHRE AUFGABEN

Sie betreuen und entwickeln einen definierten Kundenkreis,
bestehend aus Bestandskunden und Neukunden inkl. Verantwortung
fiir den strategischen Ausbau von Geschaftsbeziehungen

Sie sind fiir die Umsetzung der Vertriebs- und Wachstumsstrategien
verantwortlich

Sie entwickeln konzeptionell Ihre GroBkunden in der Vertriebsregion
Sie tragen Verantwortung fiir die Planung, Erstellung und Einhaltung
des Umsatz- und Absatzplans zugewiesener Verkaufsgebiete in
Zusammenarbeit mit Vertriebsleitung und Controlling

Zudem gehort die Identifikation neuer Geschaftspotenziale anhand
von Markt-, Branchen- und Unternehmensanalysen inkl. Ableitung
von Handlungsempfehlungen zu Ihrem Tatigkeitsbereich

Sie verantworten die Vorbereitung und Durchfiihrung von
Verhandlungen mit Kunden

Sie sind verantwortlich fir die Aufbereitung von Kunden-,
Wettbewerbs- und Marktdaten

Sie erstellen und fiihren Prasentationen fiir Kunden und die
Geschaftsfiihrung durch

iiber unser Stellenportal: www.imo-gmbh.com/karriere

O IMO Oberflachentechnik GmbH | Remchinger StraBe 5 | 75203 Konigshach-Stein

SIE BRINGEN MIT

Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Studium plus hohe
technische Expertise oder abgeschlossenes technisches Studium
plus fundiertes betriebswirtschaftliches Know-how

Idealerweise haben Sie bereits Erfahrungen im vergleichbaren
technischen Umfeld gesammelt

Fundierte Erfahrung auch mit groBen Kunden ebenso wie im
internationalen Vertrieb

Sie verfiigen Uber ein professionelles Auftreten und gute
Kommunikations- und Prasentationsfahigkeit sowie soziale
Kompetenz

Sie sind Teamplayer mit einer mittelstandischen Hands-On
Mentalitat

Sie besitzen Durchsetzungsvermdgen und ein souveranes Auftreten
Sie sind sicher in der Nutzung von ERP- und CRM-Systemen fiir
Planung und Controlling von Geschéftsprozessen sowie in der
Anwendung von MS Office

Internationale Reisebereitschaft im notwendigen Rahmen setzen wir
voraus

Sie verfiigen tiber sehr gute Englischkenntnisse, weitere
Fremdsprache von Vorteil




