
IHRE AUFGABEN SIE BRINGEN MIT
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> Sie betreuen und entwickeln einen definierten Kundenkreis,

bestehend aus Bestandskunden und Neukunden inkl. Verantwortung

für den strategischen Ausbau von Geschäftsbeziehungen

> Sie sind für die Umsetzung der Vertriebs- und Wachstumsstrategien

verantwortlich

> Sie entwickeln konzeptionell Ihre Großkunden in der Vertriebsregion

> Sie tragen Verantwortung für die Planung, Erstellung und Einhaltung

des Umsatz- und Absatzplans zugewiesener Verkaufsgebiete in

Zusammenarbeit mit Vertriebsleitung und Controlling

> Zudem gehört die Identifikation neuer Geschäftspotenziale anhand

von Markt-, Branchen- und Unternehmensanalysen inkl. Ableitung

von Handlungsempfehlungen zu Ihrem Tätigkeitsbereich

> Sie verantworten die Vorbereitung und Durchführung von

Verhandlungen mit Kunden

> Sie sind verantwortlich für die Aufbereitung von Kunden-,

Wettbewerbs- und Marktdaten

> Sie erstellen und führen Präsentationen für Kunden und die

Geschäftsführung durch

> Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Studium plus hohe

technische Expertise oder abgeschlossenes technisches Studium

plus fundiertes betriebswirtschaftliches Know-how

> Idealerweise haben Sie bereits Erfahrungen im vergleichbaren

technischen Umfeld gesammelt

> Fundierte Erfahrung auch mit großen Kunden ebenso wie im

internationalen Vertrieb

> Sie verfügen über ein professionelles Auftreten und gute

Kommunikations- und Präsentationsfähigkeit sowie soziale

Kompetenz

> Sie sind Teamplayer mit einer mittelständischen Hands-On

Mentalität

> Sie besitzen Durchsetzungsvermögen und ein souveränes Auftreten

> Sie sind sicher in der Nutzung von ERP- und CRM-Systemen für

Planung und Controlling von Geschäftsprozessen sowie in der

Anwendung von MS Office

> Internationale Reisebereitschaft im notwendigen Rahmen setzen wir

voraus

> Sie verfügen über sehr gute Englischkenntnisse, weitere

Fremdsprache von Vorteil

WIR SUCHEN
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